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— WAS IST ZISCH? —

Zeitung in der Schule, kurz:
ZiSch, ist ein Projekt der Liibe-
cker Nachrichten in Zusammenar-
beit mit dem IZOP-Institut in Aa-
chen. ZiSch wird von vier Unter-
nehmen, den Wirtschaftspartnern,
unterstiitzt. Die Aktion soll Schii-
ler ermuntern, regelmdBig in die
Zeitung zu schauen, um sich zu in-
formieren und, um den kritischen
Umgang mit Medien zu trainie-
ren. Aullerdem werden die Schii-
ler selbst zu Reportern. Sie besu-
chen Termine und recherchieren,
fotografieren und schreiben da-
nach fir die Zeitung. Das kénnen
Besuche bei der Borse, im Tier-
park oder beim Sportverein sein.
Jeden Mittwoch berichten die
Schiiler dann an dieser Stelle tiber
sportliche, bunte oder wissen-
schaftliche Themen.
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Deutsche
Vermogensberatung

-Was du denkst, das wirst du®

Uwe Schwirz ist Direktionsleiter der Deutschen Vermogensberatung (DVAG) in Liibeck. Seit fast 30 Jahren berét
der gebiirtige Litbecker Menschen bei allen Fragen rund um Absicherung, Finanzen und Vorsorge.

Eigentlich wollte Uwe Schwirz
Sportjournalist werden. Seinerzeit
einer der schnellsten Libecker
Laufer und begabter Nach-
wuchs-Fullballer, entschied er sich
dennoch fiur ein BWL-Studium.
Kurz nach seinem Studium kam
der Diplom-Betriebswirt zur Deut-
schen Vermogensberatung und
wurde Vermogensberater. ,Es
war die beste Entscheidung mei-
nes Lebens”, sagt der 58-jahrige Fi-
nanz- und Versicherungsexperte.
Heute leitet er die Direktion der
Deutschen Vermogensberatung
(DVAG) in Lubeck und betreut zu-
sammen mit seinen 40 Mitarbei-
tern rund 7000 Kunden aus Lu-
beck und Umgebung. Und so sieht
sein typischer Arbeitstag aus:

7 3 0 U h Mein Tag be-
° rginnt mit ei-
nem gesunden Frihstiick. Dabei
lese ich die ,Liibecker Nachrich-
ten"”. Der Finanz- und Wirtschafts-
teilist fiir meinen Beruf als Vermo-
gensberater ein Muss. Gerne lese
ich aber auch lokale Nachrichten
und nattrlich auch den Sportteil.

8.30 Uhrsie emn:

abstimmung und Vorbereitung
des Tages. Ein wahres Organisati-
onstalent und die gute Seele unse-
rer Direktion ist Martina Stiern, die
mich schon seit 17 Jahren tatkrat-
tig unterstitzt. So kann ich mich
voll und ganz auf die Kundenbera-
tung und -betreuung sowie die An-
liegen meiner Mitarbeiter konzen-
trieren.

9.30 Uhri:: "o

Praktikantin ihren ersten Arbeits-

tag: Kurze Vorstellung des Teams,
Erklarung der Arbeitsablaufe und
vielleicht schon die ersten Aufga-
ben fir den Einstieg. Gerne neh-
men wir uns Zeit, um interessier-
ten jungen Menschen — Abiturien-
ten und Studenten — die Moglich-
keit zu geben, in den Beruf Vermo-
gensberater reinzuschnuppern.

10 30 U h Mein Le-
° r bensmot-

to ist ,Was du denkst, das wirst
du”. Positives Denken, Zuversicht,
Offenheit und Selbstvertrauen hel-
fen uns, berufliche Herausforde-
rungen zu meistern und personli-
che Ziele zu erreichen. Das mochte
ich auch meinen Mitarbeitern ver-
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Uwe Schwirz entspannt sich in der Freizeit gern auf seiner Terasse oder beim Angeln an der Trave.

mitteln. Sie haben bei mir stets ein
offenes Ohr. Gerade neue Kolle-
gen oder Quereinsteiger werden
am Anfang intensiv betreut.

12 U h rNach den Mitar-

beitergesprachen
geht es in die Mittagspause. Als
Norddeutscher mag ich regionale

Kiiche, esse aber auch gerne mal
italienisch oder asiatisch.

1 3 U h rNachmittags fin-

den bei uns haufi-
ger Schulungen und Fortbildun-
gen statt. Bei der Vielzahl der Fi-
nanz- und Versicherungsprodukte

und den immer wieder neuen Ge-
setzesreformen sind fundiertes

\ RS

: §
Foto: hfr

und vor allem aktuelles Fachwis-
sen besonders wichtig.

1 5 U h Ab jetzt bis teil-
rweise spdt in den
Abend stehen bei mir Kundenter-
mine an. Was ich an meinem Beruf
besonders mag: Mit Menschen zu-
sammenzuarbeiten und ihnen hel-
fen, ihre finanzielle Zukunft zu pla-
nen. Wie ein Hausarzt betreue ich
viele meiner Kunden schon seit
Jahrzehnten und kiimmere mich
um die Gesundheitihrer Finanzen.
Haufig sind es gesamte Familien
oder schon Kunden in der zweiten
Generation.
Mirmacht es Spal, unterschied-
liche Menschen kennenzulernen

Deutsche
Vermdgensberatung

Die Deutsche Vermdgensberatung
(DVAG) wurde 1975 von Professor
Dr. Reinfried Pohl gegriindet und ist
der groRte eigenstandige Finanzver-
trieb in Deutschland. Grundlage des
Geschaftsmodells ist die Allfinanzkon-
zeption, bei der selbststandige Vermo-
gensberater ganzheitlich und nachhal-
tig rund um die Themen ,Vermégen
planen, Vermdgen sichern, Vermogen
mehren® beraten und individuelle Ver-
mogensaufbau- und Vermégensabsi-
cherungskonzepte erarbeiten. Ziel ist,
Kunden moglichst lebenslang in allen
relevanten finanziellen Fragestellun-
gen umfassend und branchentibergrei-
fend zu begleiten. Insgesamt betreuen
tber 37 000 haupt- und nebenberufli-
che Vermogensberater der Deutschen
Vermégensberatung rund 5,5 Millio-
nen Kunden.

und sie individuell - anhand der
personlichen Ziele und Wiinsche —
zu beraten.

19 3 0 U h Den Feier-
° r abend ver-
bringe ich mit meiner Familie. Wir
sind eine aktive, sportliche Familie
und unternehmen viel zusammen,
am liebsten drauflen in der Natur.
Meine groBle Sportleidenschaft ist
das Radfahren. 1999 radelte ich fiir
einen guten Zweck 600 Kilometer
von Regensburg nach Pannonia in
Osterreich, in 35 Stunden und oh-
ne Schlaf. Neue Kraft tanken und
mich entspannen kann ich am bes-
ten in der Natur, beim Angeln an
der Trave oder beim Lesen.



